Product Description:
Al Sales Assistant



€@ AuTtocust

Al Digital Sales
Assistant |

Soluzione per tutti i siti internet in cui il cliente ha
necessitd di interagire con lI'azienda per

comprendere, scegliere e comprare, dialogando
con un assistente virtuale basato su Intelligenza

Artificiale

Prodotto basato sulla

piattaforma Saas in Cloud

AutoCustdi Traction

Avanti °



Al Digital Sales Assistant] Come Funziona?

TRAFFICO RICHIESTA FASEDI
SULSITO INFO ACQUISTO
)
Un potenziale Inserisce larichiesta Il cliente clicca sui
acquirente scrivendo liberamente prodotti suggeriti e si
atterra sul sito il testo sulla chat trasferisce al carrello
CHAT A.l PERFORMANCE
WIDGET ENGAGEMENT MONITOR
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Ha bisogno di L'Al rispondein Le conversioniele

informazionie
chiarimenti sui
prodotti

€@ Autocust

maniera naturale,
suggerendo i prodotti
adeguati alla richiesta

metriche di
engagement passano
alla dashboard
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Al Digital Sales Assistant] Learning e Engagement
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Il Sales Assistant leggei
contenuti,impara i tuoi
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Al Digital Sales
Assistant |

| Features
Aggiuntive:

TRACKING
SYSTEM

Tracciamento delle
conversazioni, dei click
sulla chat

CONTENUTI
ESTERNI

/ a
Possibilita di inserire

contenutiesterni da
CRM o Documenti

€@ AuTtocust

DASHBOARD
UNIFICATA

NATIVO
MULTILINGUA o
B Reportistica
gﬁp delle Conversion
=

. e del traffico

AUTO
SEGMENTAZIONE

5 a
Registrazione dei dati delle

conversation per arricchimento
DB e segmentazione

Avanti 0



Al Digital Sales Assistant]| Target

Aziende con attivita online che vogliono trasformare il loro sito in un vero e proprio negozio

FINANCE TRAVEL E-COMMERCE TRAVEL

Dol

CUSTOMER STORIES

Ecommerce di bigiotteria Venditadi Corsi diformazione PrenotazioneVacanze in famiglia Selezione Telefono Cellulare

Supporto alla scelta del regalo Rilevazione competenze da Definizione tipologia di viaggio, Inserimento caratteristiche
perfetto con descrizione dei sviluppare e suggerimento corsi budget e richieste particolarie richieste e prezzo e suggerimento
prodotti e link allacquisto adeguato, link alla brochure suggerimento pacchetto con link handset con link per l'acquisto

@ Autocust Avant °



Al Digital Sales Assistant | Benefici

E-Commerce Conversion Assistant

SITUAZIONEATTUALE CONL'AIASSISTANT
Il tuo Ecommerce é come un distributore Trasforma il tuo E-Commerce in un vero negozio online
automatico! con un Assistente Virtuale basatosull'A.l
Non offri ai clienti la possibilita di dialogare - Inserisciuna Chat sul sito o usa la messaggistica Whatsapp

con la tua azienda perinteragireconi clienti

La tua Chat risponde alle domande secondo

Utilizza I'Intelligenza Artificiale, addestrata sui contenutidel tuo
un albero decisionale (il famoso Bot)

sito, perrispondere ai clienti

Il Cliente invia domande per-impostate per
ottenere risposte dal Chat Bot

Scriviin italiano corrente le tuerichieste I'Al ti capisce lo stesso
e risponde in italiano (feature multilingua)

Devi codificare manualmente le relazioni tra
richieste dei clienti e prodotti suggeriti

L'Al seleziona autonomamente i prodotto migliori e piu
attinentile richieste effettuate dai clienti

Non riesci a monitorare i risultati delle chat in
termini di conversioni

Inseriscii Call To Action e i Tracker per misurareiclicke le
conversioni ottenute grazie all'Al Sales Assistant

ONONONONO
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Al Sales Assistant | Business Model

@) AuTtocust

/’

Variabili Al

Pricing Model basato su:

e Numerositd delle fonti dei
contenuti da leggere

e Numero di messaggi intercorsi
nelle conversazioni

e Numero Canalj di Delivery (Sito,
Whatsapp etc.)

/ Variabili Automation e cﬂnali\\

Pricing Model basato su:
¢ Numero di WorkFlow da realizzare

e Contenuti da realizzare
(messaggio Mail, SMS,
Whatsapp)

e Pacchetti di messaggi da inviare
(Mail, SMS, Whatsapp

Avanti °



Al Digital Sales Assistant] Provisioning

1 Mese

3 Mesi

n Mesi

SETUP TESTING ROLLOUT II
| I\ J
| !

Periodo iniziale

Contratto
NEW Periodo
CLIENT Iniziale
€@ AuTtocust

Setup soluzione e integrazione
fonti contenuti

Training LLM

Testing Live

Raccolta Metriche
Affinamento Prompt e Bias

Definizione Features aggiuntive

Utilizzo Continuativo

A%giornamento Contenuti gid
integrati

Integrazione nuove fonti di
contenutl

Inserimento canali aggiuntivi

Ampliamento pacchetti di
messaggistica

A
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VUOI ESSERE IL
PROSSIMO?

CONTATTACI!

Q O

) o

o« o 1393922764524

€@ AutocusT . « info@tractiongroup.it



mailto:info@tractiongroup.it
tel:3922764524
https://maps.app.goo.gl/zpiwgDEcho5pj9aZ8
https://wa.me/3922764524/?text=Ciao!_Vorrei_avere_maggiori_informazioni
https://www.autocust.it/
https://view.genial.ly/6555edf83ccce600117c8d8a/presentation-presentazione-autocust
https://view.genial.ly/6555edf83ccce600117c8d8a/presentation-presentazione-autocust

